
NEGOCIACIÓN

BANCARIA

Adquiere conocimientos y claves efectivas 
para la adecuada negociación bancaria ante 

las situaciones de financiación empresarial



NEGOCIACIÓN BANCARIA

CONTENIDO DEL CURSO

• Punto de partida: Autodiagnosis

• Entidades Financieras: Clasificación y especial 

mención a las finanzas éticas

• Fases y claves en la negociación

• Preparación de reuniones

• Criterios de evaluación

• Información financiera PYME

• Herramientas clave: El Dossier Bancario

FINALIDAD DEL CURSO

Adquiere conocimientos y claves efectivas

para la adecuada negociación bancaria

ante las necesidades de financiación

derivados de falta de liquidez o expansión

empresarial.

DESTINATARIOS

✓ Cooperativas

✓ Sociedades laborales

✓ Emprendedor@s en el ámbito de Economía 

Social que apuestan por la fórmula 

cooperativa y economía social

DEL 17 AL 20 DE JUNIO DE 2019

Lunes – Jueves: 16:00 – 20:00 h.

FUNDACIÓN CEL : Pazo de Ferias y Congresos de Lugo, O Palomar s/n; Lugo

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSe1t9X-4e3TDT6r-jv1SbNLjMaX1iWcJg0jSL6RcB2qtO4S8Q/viewform

